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Kaufen, mieten oder leasen?

Frithkaufangebote fiir Mdhdrescher — Wer die Wahl hat, hat die Qual

Die Friihkaufangebote flattern
ins Haus mit verlockenden Pro-
spekten und Angeboten fiir
Mahdrescher. Die Zinskonditio-
nen sind einmalig und man
spiirt, wie die Lust auf eine
neue Maschine aufkeimt. Aber
eine Investitionsentscheidung
muss auf einem soliden Funda-
ment stehen und will erarbeitet
und abgesichert sein.

Ist die Investition wirtschaftlich
sinnvoll? Diese Frage steht an
erster Stelle und kann durch
nichts anderes als kiihles Rech-
nen beantwortet werden. Eine
Investitionsentscheidung, die
wirtschaftlich falsch ist, kann
auch durch niedrige Zinsen,
Steuersparmodelle oder tolle An-

gebote nicht ins Positive gekehrt

werden. Es bleibt eine Fehlinves-
tition. Ist eine Anschaffung dage-
gen erforderlich, wirken gute
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Konditionen wie ein Katalysator
auf die zukinftigen Gesamter-
gebnisse.

Regionen, wo der Drusch vor-
nehmlich von Dienstleistern erle-
digt wird, erleben einen deutli-
chen Zuwachs beim Méihdre-
scherkauf. In den feuchten Ern-
tejahren 2011/12 konnten man-
che Kunden nicht zeitgerecht
bedient werden. Finige der un-
zufriedenen Kunden haben sich
daraufhin einen eigenen Mih-
drescher gekauft. Auch hier muss
man sich die Frage stellen, ob
man durch die Unpiinktlichkeit
des Dienstleisters lediglich ge-
nervt war oder tatsichlich einen
wirtschaftlichen Schaden erlitten
hat, der die Eigenmechanisie-
rung rechtfertigt. Natiirlich darf
auch das Seelenheil und der
Spal an eigener Technik etwas
kosten, aber dies sind keine kal-
kulierbaren Entscheidungsfakto-
ren. Genief3t man anfangs noch
die Flexibilitit, den Emntetermin
nach eigenem Gusto bestimmen
zu konnen, splrt man jedoch
sehr schnell die Lasten und Risi-
ken einer eigenen Maschine mit
Pflege, Wartung, Reparaturen,
Versicherung,  Unterbringung

und vor allem mit der starken
Bindung seiner Arbeitskraft.
Dariiber hinaus wird erhebliche
Liquiditat in der Maschine gebun-
den. Vor allem bei Betrieben mit
wenig Auslastungsmoglichkeiten
fiir einen eigenen Mihdrescher

sind zunéchst die Alternativen
der Inanspruchnahme einer
Dienstleistung zu priifen.

Bevor es zu einer Anschaffung
kommt, miissen die elementaren
Fragen klar beantwortet sein.
Dabei geht es in erster Linie nicht
um die Farbe und das Fabrikat -
es gibt heute keine schlechten
Mihdrescher mehr. Entschei-
dend ist vielmehr das zum Be-
trieb passende Druschkonzept
(Schiittler, Hybrid oder Axial),
die richtige Leistungsklasse, der
servicestarke Handler. Aus dieser
Kombination ergibt sich dann die
Drescherfarbe meist von selbst.

Uberlegungen
zum Kaufen

Die Frage nach Kauf oder Miete
wird im Betrieb individuell ent-
schieden — will ich Eigentlimer
oder Nutzer sein, will ich Vermo-
gensaufbau oder ist mir der
schnelle Modellwechsel etwas
wert. Wer einen Méihdrescher
kauft, ist Besitzer und Eigentiimer
und hat damit einen Vermogens-
wert. Als Eigentiimer ist man frei
in seinen Entscheidungen und
kann mit dem Mahdrescher ma-
chen, was man will. Man kann ihn
nach gewisser Zeit wieder ver-
kaufen, aber auch bei guter Pflege
lange und preiswert fahren. Aber,
wer kauft und den Méhdrescher
lange nutzen will, muss sich fest-
legen mit Druschkonzept, Marke,
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Beim Méhdrescherkauf miissen
Druschkonzept und Leistungsklasse
zum Betrieb passen. Vor dem Kauf
giner neuen Maschine filhrt an einer
Wirtschaftlichkeitsberechnung kein
Weg vorbei. Foto: Neub

Ausstattung. Der Kauf ist erst ein-
mal endgiiltig und ein Wechsel im
Nachhinein mit heherem Kosten-
risiko verbunden. Ist der Mahdre-
scher zu gro} dimensioniert, hat
man hohere jahrliche Maschinen-
kosten, ist er zu klein, steigen die
technologischen Kosten der Un-
terkapazitit. Hat man sich als
Strohbetrieb einen Axialméhdre-
scher zugelegt oder als Saatguter-
zeuger einen Mahdrescher mit
mehreren Dreschtrommeln, kann
man die gesamte Nutzungsdauer
ein Problem haben.

Bei Kauf und langer Nutzungs-
dauer iiberspringt man fiir diese
Zeit den technischen Fortschritt,
15 Jahre alte Mahdrescher hat-
ten beispielsweise oft keinen
Spreuverteiler oder die Hacksler-
qualitiit ist nicht so gut. Durch
Nachriistung kann man auch mit
einem alten Méahdrescher quali-
tativ gut dreschen.

Dem Eigentiimer des Méahdre-
schers obliegt das Risiko in Bezug
auf Pflege, Wartung und Repara-
turen. In den ersten Jahren der
Garantie ist er relativ sicher, aber
danach fallt ihm alles zu und erist
serviceabhangig. Hat man eine
~Montagsmaschine®, kann man
sich zehn Jahre lang &rgern.

Wird der Kauf iiber Darlehen
finanziert, fordert die Bank, dass
der Mahdrescher gegen Ertrags-
ausfall absichert wird. Wenn er
im ersten Jahr abbrennt, muss
die Ratenzahlung sicher weiter-
laufen. Sinnvoll ist dies natiirlich
auch beim Kauf aus Eigenmit-
teln. Wer dies alles bedenkt und
einrichtet, ist mit dem Kauf meist
preiswerter dabei als mit Miete
oder Leasing.

Mieten
und Leasen

Fiir den Landwirt ist es zunédchst
unerheblich, ob er mietet oder
least. Es sind in beiden Fallen
vereinbarte, monatliche Raten
zu zahlen. Am Ende entscheidet
die steuerliche Optimierung,
welche Variante man wéhlt.

Wer mietet/least will kein Ei-
gentum, sondern die Technik nur
nutzen und seine Eigenkapital-
quote nicht verschlechtern. Der
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Ein Konzept

Es ist eine simple Logik, dass
man mit héheren Kosien ei-
nen Teil dieser Kosten als
Steuerersparnis zurlickerhalt.
Jede Investition muss jedoch
primar wirtschaitlich einen
htheren Gewinn enwarien las-
sen. In der Finanzierung gibt
es unterschiedliche Formen,
wobei keinem Konzept perse
der Vorzug gegeben werden
kann. Erst durch Anpassung
an die betrieblichen Anforde-
rungen, an die personlichen
Neigungen, an die steuer-
lichen und bilanziechnischen
Varteile ergibt sich das pas-
sende Konzept. Hier sollien
unabhéngige Berater hin-
Zugezogen werden, die ge-
gen Honorar das Kundeninte-
resse verfolgen. a

schnelle Modellwechsel alle drei
Jahre und die Servicesicherheit
muss ihm einen Mehrpreis wert
sein. Die Risiken trdgt nun der
Vermieter und diese lasst er sich
bezahlen. Sonderprogramme von
Herstellern oder Handlern kon-
nen Leasing jedoch teilweise giins-
tiger gestalten als ein Kauf.

Durch Mieten eines Mahdre-
schers ist es fiir den Betrieb einfa-
cher, sich an Verdnderungen an-
zupassen. Wachst die Flache,
kann man nach Ablauf der Zeit
den nédchst groferen Mahdre-
scher fahren. Die Entscheidung
fiir Fabrikat und Ausstattung ist
vortibergehend, ein Fehlgriff ist
zeitlich begrenzt. Ein beliebtes
Modell ist es, vor einer Kaufent-
scheidung das entsprechende
Fabrikat {iber eine Miete ausgie-
big zu testen.

Die Raten der Miete sind
manchmal sogar geringer als Til-
gung und Zins beim Kaufge-
schaft. Jedoch gehort dem Kau-
fer mit der letzten Ratenzahlung
die Maschine, wahrend die Miet-
maschine zurtickgegeben werden
muss. Der Miet- oder Leasingge-
ber hat danach das freie Andie-
nungsrecht an Jedermann und
das freie Preisfindungsrecht.

Die Mietbasis ist verhandelbar
und kann nach Saison, Betriebs-
stunden oder Hektar erfolgen.
Legt man sich auf Hektar oder
Betriebsstunden fest und sind

A

diese sicher kalkulierbar, ist man
noch dichter bei den Kosten, das
heift in einem noch besseren
Kosten-Nutzen-Verhéltnis. Wird
jedoch der vereinbarte Hektar-
oder Stundensatz tiberschritten,
zahlt man nach, unterschreitet
man ihn, ist der Mietpreis gemes-
sen an der Nutzung zu hoch.

Bei der Miete ist es meist bes-
ser, ein ,,Rundum sorglos Paket“
einzukaufen, wobei nur die War-
tung auf eigene Kosten geht. Wer
fir den Mietpreis nur einen Be-
mag X zur Verfiigung hat, dem
werden einige Optionen gestri-
chen. Da kénnen anschliefend
mit der Nachernteinspektion
schnell mehrere Tausend Euro
fallig werden, die sonst inklusive
sind, oder wenn der Monteur fiir
eine Reparatur am Sonntag an-
reist, kénnen mal schnell hohe
Kosten berechnet werden, die
sonst im Service inbegriffen sind.

Liquiditat
planen

Konservative Landwirte kaufen
gern mit wenig Kreditrahmen
und hohem Eigenmittelanteil.
Dennoch kommt es auf eine aus-
reichende Liquiditit an — sozusa-
gen auf einen Puffer, den man
nicht angreift. Diese Liquiditéts-
reserve erzielt zwar meist nur
geringe Rendite, erfiillt aber eine
Schutzfunktion. Auch wenn man
das Kapital fiir eine Maschine lie-
gen hétte, ist es mitunter besser,
sein versteuertes Geld fiir unge-
plante Betriebsinvestitionen (Bo-
denkauf) oder fiir andere, zu-
kiinftige Eventualititen zu erhal-
ten. Wer jedoch tiber eine hohe
Liquiditat verfiigt, fiir den ist es
immer eine gute Geldanlage,
sein Kapital fiir Schuldentilgung
einzusetzen. Wihrend die eige-
nen Anlagen momentan wenig
Zinsen bringen, kostet der Zins
fur Kredite meist deutlich mehr.

Wo
finanzieren?

Die Liquiditatsplanung ist obers-
tes Gebot. Wenn man zum Bei-
spiel drei Maschinen in der Finan-
zierung hat, kann die nachste erst
gekauft werden, wenn eine aus-
gelaufen ist. Familienbetriebe ho-
len sich ihr Darlehen oft von der
Hausbank. Hier ist man vertraut
und kennt sich. Es gibt aber auch
freie  Finanzierungsgesellschaf-
ten, die sich hersteller-unabhén-
gig auf Konzepte fiir Kauf, Miete

Betriebsfuhrung '

Webinar: 28. November um 19 Uhr

Kauf von Landm

B Am Donnerstag, 28. No-
vember 2013 um 19 Uhr ver-
anstaltet BWagrar im Internet
das Fachseminar zum Thema:
,»Was beim Kauf von Landma-
schinen zu beachten ist“. Da-
niel Haupt, Referent beim
Verband der Agrargewerbli-
chen Wirtschaft (VAAW), be-
treut im Stidwesten Lohn-
und Forstunternehmer. Er
gibt Ihnen Tipps, worauf Sie
beim Kauf von selbstfahren-
den Maschinen wie Schlep-
per, Hacksler oder Mahdre-
scher achten miissen und be-
antwortet Ihre Fragen. Die
Teilnahme ist kostenfrei, eine
Anmeldung unter: www.
agrar-webinare.de/webinare
ist erforderlich. Themen:

@ Garantie- und Gewdhrleis-
tungsanspriiche

@ Welche Mangel treten

am haufigsten auf?

@ Reklamationen und Infor-
mationsaustausch

@ Kaufvertrag

@ Strategien zur Riskomini-
mierung

e Moglichkeiten der Finanzie-
rung. bor

oder Leasing spezialisiert haben
und individuelle Vertrége fiir den
Betrieb gestalten konnen. Immer
stdrker werden auch die Herstel-
ler- und Héndlerfinanzierungen
mit den entsprechenden Banken
im Hintergrund genutzt, die mit
subventionierten Zinsen und Ra-
batten attraktive Angeboten ma-
chen. Das Objekt belastet nicht,
wie bei der Hausbank, die Grund-
bticher.

Es lohnt sich durchaus, nach
dem glinstigsten Darlehensange-
bot, auch bei anderen Banken, zu
suchen. Man muss sich bei den
Banken (Hausbank, Hersteller/
Handlerbank, Spezialbank) die
Konditionen genau ansehen und
vergleichen. Manchmal ist ein
hoher ausgehandelter Rabatt mit
Barkauf glinstiger als ein subven-
tionierter, durchgereichter Zins
der Handelspartner. So lohnt es
sich mitunter mehr, einen preis-
werten Kredit bei der Bank auf-
zunehmen und dafiir den hohen
Rabatt bei Barzahlung mitzuneh-
men.

aschinen

Lohn- und Forstuniernehmer.

i

Daniel Haupt

Verband der Agrarge-
werblichen Wirischaft e. V.,
Wollgrasweg 31

70599 Stuttgart

Tel.: 0711/16779-19

Fax: 0711/45 86 093
E-Mail: daniel.haupt@
vdaw.de

Internet: www.vdaw.de

Nicht uniiblich sind bei kleine-
ren Familienunternehmen auch
die Verwandtendarlehen. Bei gu-
ter Bonitdt und Sicherheit des
Betriebes kann die Marge der
Zinsen auch gerne innerhalb der
Familie bleiben. Der Fahrzeug-
brief verschwindet dann als Si-
cherheit so lange im Safe, bis der
Kredit abbezahlt ist. Das funktio-
niert nur bei Familienmitgliedern
mit guter Vertrauensbasis, an-
sonsten gilt die Regel: , Mit Ver-
wandten sauf und lach, aber kei-
ne Geschifte mach.“

Mit Laufzeiten
nicht in die Schuldenfalle

Bei Kauf gegen Darlehen wird
die Laufzeit des Kredits an die
Finanzierungskraft des Kunden
angepasst. Die goldene Regel da-
bei: Die Laufzeit sollte nicht ldn-
ger fortbestehen als die typische
Abschreibungsdauer der Maschi-
ne betrdgt. Damit ist grundsatz-
lich sichergestellt, dass eine Ma-
schine abbezahlt ist, wenn sie
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wegen Verschleif ersetzt werden
muss. Zudem kann bei gewinn-
abhingiger Besteuerung die Til-
gung leichter erfolgen. Bei einer
Abschreibungszeit von acht Jah-
ren kann man acht Jahre lang
den Wertverlust von der Steuer
absetzen. Mit Hilfe dieser Steuer-
ersparnis finanziert man die Til-
gung des Kredites. Lauft die Ab-
schreibungsmoglichkeit aus, aber
der Kredit mit Tilgungspflicht
weiter, kann man in die Schul-
denfalle geraten, da nun die Ra-
ten aus versteuertem Geld zu er-
bringen sind.

Fiir leistungsstarke Betriebe ist
es oft besser, die Laufzeiten kiir-
zer zu halten. Das bedeutet zwar
eine hohere Liquiditatsbelastung,
aber man hat den Erfolg schneller
fiir sich. Auch das Risiko von Ge-
winnschwankungen wird verrin-
gert. Wenn das Paket zu straff
gespannt ist, Jauft man jedoch Ge-
fahr, mit der Bank iiber eine Ver-
langerung verhandeln zu miissen
— das ist schlecht fiirs Rating.

Die Moglichkeit zur Sondertil-
gung bei Langzeitkrediten sollte
man stets einbauen. Das ist be-
sonders wichtig bei Langzeitkre-
diten mit auslaufender Zinsbin-
dung. Bei einem Kredit fiir einen
Mihdrescher im Wert von
250.000 Euro bedeutet eine Ver-
ringerung der Laufzeit von acht
auf sechs Jahre monatlich rund
1000 Euro mehr Belastung. Das
muss man erwirtschaften. Ideal
ist bei einer Méhdrescherfinan-
zierung eine Laufzeit von sechs
Jahren (etwa zehn Jahre plus
Moglichkeit der Reduzierung
durch Sondertilgung auf sechs
Jahre). Mit sechs Jahren hat der
Méhdrescher dann auch noch ei-
nen guten Wiederverkaufswert.

Steuerliche
Optimierung

Manche Angebote winken mit
Steuerersparnissen. Die steuerli-
che Betrachtung der Optimie-
rungsmoglichkeiten kommt je-
doch zum Schluss und sollte unter
Hinzuziehung eines Steuerbera-
ters erfolgen. Je nachdem, ob all-
gemeine Besteuerungsregeln oder
Durchschnittssétze gelten, kommt
es zu vollig unterschiedlichen Er-
gebnissen. Im Folgenden wird
von einer gewinnabhéngigen Be-
steuerung ausgegangen.

Oft wird die Entscheidung
durch steuerliche Faktoren un-
iibersichtlich gemacht, dabei sind
beide Varianten, Kauf oder Miete/

Leasing, grundsétzlich ahnlich.
Beim Kauf kann der Wertverlust
durch Alterung und Verschleif} -
die sogenannte Absetzung fiir Ab-
nutzung (AfA) - vom Gewinn ab-
gesetzt werden. Betrdgt die Nut-
zungsdauer eines Mahdreschers
zehn Jahre, so wird die Maschine
jedes Jahr ein Zehntel weniger
wert. Dieser Wertverlust mindert
den Gewinn. Bei Miete oder Lea-
sing mindern die Raten den jahrli-
chen Gewinn. Das heif3t, egal wel-
che Finanzierungsform man
wihlt, die entstehenden Kosten
mindern stets den Gewinn und so
die gewinnabhéngigen Steuern.

Zu viele Schulden
belasten die Bilanz

Erhebliche Unterschiede indes-
sen ergeben sich fiir bilanzieren-
de Unternehmen. Wie mochte
ich mich mit meiner Bilanz, die
Schulden und Vermogen wider-
spiegelt, vor den Banken darstel-
len? Wird ein Mahdrescher ge-
gen Darlehen gekauft, erscheint
der Kauf mit Vermodgen und
Schulden in der Bilanz. Da es fiir
die Bank zunichst unsicher ist,
ob der Betrieb mit der Maschine
auch Geld verdient, setzt sie fiir
das Wirtschaftsgut nur 70 Pro-
zent des Wertes an. Bilanztech-
nisch, auf dem Papier, ist der
Betrieb drmer geworden, obwohl
er das Wirtschaftsgut zu 100 Pro-
zent hat und einsetzen kann. Fiir
die verbleibenden 30 Prozent
werden als Sicherheit oft Grund-
schulden eingetragen. Wer viel
investiert, hat seine Sicherheiten
schnell ausgeschopft. Zahlt man
dagegen Miete oder Leasingra-
ten, bleibt die Bilanzrelation un-
verandert.
Gestaltungsspielrdume gibt es
bei der zeitlichen Verteilung des
Aufwandes. Miete und Leasing-
raten sind jahrliche Betriebsaus-
gaben. Oft l4sst sich ein Teil des
Aufwandes in das Jahr verschie-
ben, in welchem man hohe Ge-
winne erwartet. So lassen sich
mit niedrigen Raten und einer
hohen Schlusszahlung die Aus-
gaben nach hinten verlagern,
wenn das Wirtschaftsgut ent-
sprechende Gewinne erbracht
hat und ebenso mit einer anfiang-
lich hohen Sonderzahlung die
Kosten nach vorn ziehen. Bei
Kauf kann dagegen oft ein Teil
der Kosten als Investitionsab-
zugsbetrag  (Ansparabschrei-
bung) sogar bereits vor dem Kauf
geltend gemacht werden. a

Fiir die Antworten kbnnen
wir keinerlei Haftung und
Gewahr Ubermehmen. Die
Redaktion behalt sich vor,
die Antworten zu kurzen;
ein Anspruch auf Veréffent-
lichung besteht nicht.
Fragen und Antworten sen-
den Sie bitte mit Angabe
Ihrer Adresse an lhre zu-
standige Redaktion. Die
Einsender stimmen der
Online-Veroffentlichung zu.
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Antwort 53: Holunderheeren
vertrocknen

Die Holunderbeeren sollten rich-
tig ausgereift, also nicht notreif
geworden sein. Sonst sind sie
minderwertig. Sie schmecken
dann fade und sduerlich. Daher
grundsitzlich nur richtig reifes
Obst fiir Marmelade oder Gelee
verwenden. Die Friichte sollten
vorher immer verkostet werden,
ob das richtige Reifestadium er-
reicht ist. Wenn sie geschmack-
voll und nicht mehr zu sauerlich
sind, kénnen sie verwendet wer-
den.

Wenn die Beeren von der Wel-
ke schon angewelkt sind, dann
sollten sie nicht mehr verarbeitet
werden. Bei Holunder sind rohe
Beeren giftig. Das hitzelabile Gift
wird durch Abkochen oder Ein-
kochen beseitigt. Daher sollten
rohe Beeren nach dem vorsichti-
gen Probieren immer ausge-
spuckt werden. G.G.inF

Antwort 58: Rhabarber im
Herbst

Aus zweierlei Griinden sollte
Rhabarber nach Ende Juni nicht
mehr geerntet werden: Der Oxa-
Isduregehalt nimmt im Laufe des
Jahres zu und wird deshalb im
Herbst seinen Hohepunkt er-
reicht haben. Ab einer gewissen
Menge hat Oxalsdure gesund-
heitsschadliche Wirkung. Dem
konnte man noch durch den ein-
geschrinkten Verzehr im Herbst
entgegenkommen.

Allerdings ist es auch fiir die
Frholung der Rhabarberpflanze
wichtig, sie nach Ende Juni nicht
mehr zu beernten. Auch sollten
die im Laufe der Zeit unansehn-
lich werdenden Blétter nicht vor
Ende der Vegetation abgeschnit-
ten werden. Vielleicht liegt die
magere Rhabarberernte im Frith-
jahr daran. H. St.in D.

Antwort 54: Dosierung von
Brennnesseljauche

Sie sollten keine blithende Brenn-
nessel zum Ansetzen verwenden,
da Sie sonst iiberall die Samen
verbreiten, aus denen neue Pflan-
zen wachsen. Die Jauche setzt
man so an: Auf zehn Liter Wasser
gibt man ein Kilogramm klein ge-
schnittene Brennnesseln und
deckt das Ganze ab.

Geeignet ist ein Eimer mit wie-
derverschlieBbarem Deckel. Man
rithrt die Jauche téglich um.
Nach 14 Tagen ist sie fertig ge-
reift und es kann damit gediingt
werden. Zuvor wird die Brenn-
nesseljauche 1:10 verdiinnt. Sie
konnen damit auch blithende
Pflanzen diingen.  A.E.inH.B.

Frage 64: Rote Kéfer auf
Lilien

Meine Lilien wurden in diesem
Jahr von roten Kéfern aufgefres-
sen. An den Stingeln ist kein

Blatt mehr — nur Kotriicksténde,
Was hilft gegen diese Plagegeis-

ter? K.K.inG.
EEEEE

Frage 65: Rezepte mit
Mangold

Ich habe in diesem Jahr viel Man-
gold wegen der optischen Wir-
kung gesit. Welche Rezepte eig-
nen sich fiir die Verwertung des
Mangolds? K. K. in G.

Beguem konnen
Sie als Leser lhre
Fragen und Aniworten
auch im Internet aufgeben.
Unter der Adresse www.
bwagrar.de finden Sie un-
ter Service den Mentpunki
Frage und Antwort.
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